職務経歴書

2023年8月31日現在

氏名：ワーク太郎

■職務経歴概要
大学を卒業後、約●年、法人、個人に向けて土地活用に関するコンサルティング業務をしてまいりました
土地オーナー様や資産家の方に飛込訪問、もしくは金融機関等の紹介を頂き、賃貸マンションやテナントビルなど収益物件建築の提案営業に従事しておりました。
■得意とする経験・分野・スキル

・●年にわたり行ってきた新規開拓営業の経験

・関連各部署をつなぐコミュニケーションスキル
・宅地建物取引士としての知識
■会社履歴

	期間
	会社名

	20XX年XX月～現在
	株式会社AAAAAAA


■職務経歴詳細
株式会社AAAAAAA　　20XX年XX月～現在
事業内容：不動産に関わるコンサルティング業務
従業員数：●名

資本金：●万円

	期間
	業務内容

	20XX年XX月

～

現在
	【業務内容】
土地のオーナー様、資産家の方に向けて、マンションやテナントビル等の収益物件建築を提案する。
飛込訪問や金融機関からの紹介により顧客を開拓し、収益増大や税金対策を目的とした提案する。
【業務詳細】
・飛び込みによるアプローチ、新規開拓 
・不動産関連、金融機関への商談 
・既顧客への継続サポート、提案 
【実績】
・●年実績成約件数 ● 件(達成率：●％)・

・●年売上金額 ● 百万(達成率：●％)　

・●年利益 ● 百万円(達成率：●％)
【ポイント】
メイン業務は飛込訪問からの新規顧客開拓となるが、競合他社も同じように営業活動をしているため、他社と差別化を図ることを意識しておりました。具体的には、地域密着型の強みを活かし、地域の不動産に関わる全ての情報を把握し、その土地の価値を最大限生かした提案や、地域の人口動態や、間取別の入居率まで調査し、根拠に基づいた情報の提供を行っておりました。


■自己PR
チャレンジ精神
私は学生時代から現在に至るまで常にチャレンジできる環境に身をおいて参りました。学生時代はテニスに打ち込み、中学・高校・大学と全国大会に出場するような強豪校にてレギュラー争いを繰り広げておりました。就職活動においても、難易度の高い厳しい業務に従事することを決め、中でも業界トップを目指すという目標を掲げている企業を選びました。結果として、チャレンジする機会をたくさんいただき、その分、悩み失敗することもございましたが、自身の血肉となりました。今後もチャレンジすることを大切に、現状維持は衰退という危機感を持って、自分自身を成長させていきます。
新規開拓力
　これまで一貫して新規開拓営業に携わっておりますので、新規顧客と人間関係を構築し、交渉や成約させることに関して、得意であると自負しております。他の営業がアプローチしても未開拓であった顧客や分野にも積極的にチャレンジし、成果を出して参りました。折れない気持ちと、日々の数をこなすこと、提案に関しての創意工夫を活かし、今後も開拓力で評価される営業であり続けます。
ぜひ、面接の機会をいただければと思います。何卒よろしくお願い申し上げます。

以上

